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Die Stimmung in der Consulting-Branche hat sich nach
Jahren schrumpfender Budgets gebessert. Davon profi-
tieren auch die IT-Berater. 

Vor dem Hintergrund der Umsetzung des neuen
EnWG und der erwarteten zweiten Liberalisierungswelle
bieten sich für die Energiewirtschaft unterschiedliche
Notwendigkeiten und Optionen zur Prozessverbess-
erung und Neuausrichtung. 

Die Studie strukturiert den Entscheidungsprozess für
die Beauftragung eines IT-Beraters und damit verbunden
für eine mögliche IT-Strategie. Damit verhilft sie mit
Praxisbeispielen und Erfahrungsberichten der Energie-
wirtschaft zu einer nützlichen Entscheidungsbasis, um
im Wettbewerb zu besteht.

Für die IT-Berater besteht die Möglichkeit eines dezi-
dierten Markt- und Wettbewerbsüberblicks. Hier unter-
stützt die Studie die Entscheidungsfindung durch Identi-
fikation des Bedarfs bei EVU und hilft somit der
Positionierung im Wettbewerb.

Die Studie befasst sich mit verschiedenen Fragestellungen.
Unter anderem werden beantwortet: 
ö Wie entwickelt sich der Wettbewerb im Beratungs-

geschäft? 
ö Wie können sich neue Wettbewerber positionieren?
ö Welche Preise lassen sich erzielen? 
ö Welche Umsätze läßt das Geschäftsfeld erwarten?
ö Wie wird sich der Markt für IT-Beratung insge-

samt und für Teilprozesse bis 2010 entwickeln?
ö Was sind erfolgsversprechende Strategien für EVU 

und IT-Berater?
ö Welche Erfahrungen haben die EVU mit IT-Bera-

tungsprojekten und Beratern gemacht?
ö Welche Sorucing-Modelle und Strategien sind 

sinnvoll und bergen welche Potenziale?
ö Welcher Beratungsbedarf entsteht für EVU durch 

das neue EnWG? 

Die Studie gibt Antworten auf diese und weitere Fragen. Sie liefert neben theoretischen Grundlagen und praktischen
Hinweisen gezielt Marktdaten in nachvollziehbaren, mit Prämissen dargestellten Szenarien und zeigt Anforderungen
vorhandener und neuer Marktteilnehmer.

IT-Berater 2005
Der Markt für IT- Beratungsleistungen in der Energiewirtschaft

Einladung zum Startworkshop am  
30. September 2005 in Bremen teil. Anmeldung 
siehe Rückseite. Weitere Präsentationen 
im Fortgang der Studie.
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IT-Berater 2005: Der Markt für IT-Beratungsleistungen in deZiel und Nutzen der Studie

Die Studie gibt Antworten auf wichtige Fragen, die im
Zusammenhang mit den sich verändernden Märkten und
der Entscheidung für ein externes Consulting einhergehen.
Verschiedene Sourcingstrategien werden angesprochen,
wobei zu beachten ist, dass diese nicht den Schwerpunkt
der Studie darstellt. Detaillierte Aussagen dazu sind der
aktuellen trend:research-Studie »IT-Outsourcing bei EVU«
(2. Auflage) zu entnehmen.  

Ausgehend von der Darstellung des Status Quo und
den veränderten Rahmenbedingungen innerhalb der
Energiewirtschaft werden die daraus resultierenden
Anforderungen an die IT sowie die Erwartungen an die
Unternehmensberatungen und Berater aufgezeigt. 
Innerhalb der Analyse der Beratungsoptionen für IT-Pro-
zesse werden die einzelnen funktionalen und organisato-
rischen Einbindungen und Erfahrungen mit Beratern dar-
gestellt. Unter dem Aspekt der Strategiefindung findet eine
ausführliche Betrachtung der S0urcing-Strategien statt. 
Es wird aufgezeigt, in welchen Prozessen ein Energiever-
sorger den Hebel ansetzen kann, um die eigenen Kernkom-
petenzen inhaltlich und organisatorisch durch gezielte
Zusammenarbeit und externe Hilfe optimal zu realisieren
und so zu den kommenden Gewinnern zu zählen.

Gleichzeitig ermöglichen die Ergebnisse für die
Berater, gezielt eine eigene fundierte Strategie abzuleiten,
sich eindeutig im Wettbewerb zu positionieren und sich
damit heute für die Zukunft fit zu machen.

Methodik

trend:research setzt verschiedene Field- und Desk-Research-
Methoden ein. Neben umfangreichen Intra- und Internet-
Datenbank-Analysen (inkl. Zeitschriften, Publikationen,
Konferenzen, Geschäftsberichte usw.) fließen für die Strate-
giestudie ca. 75 strukturierte Interviews mit folgenden
Zielgruppen ein:
ö Energieversorgungsunternehmen
ö IT-Berater
ö IT-Dienstleister

Die dargestellten Analysen und Ergebnisse werden mit Hilfe
der o.g. Interviews und Expertengespräche erhoben. Die
Auswertung der Anforderungen und Erwartungen führt zu
abgesicherten Aussagen über Markt, Trends, Wettbewerb
sowie Strategien.

An wen sich die Studie richtet

Die Strategiestudie hilft Energieversorgungsunternehmen
sowie IT-Beratungsunternehmen und IT-Dienstleistern
(Systemhäuser, Software-Lieferanten, Rechenzentren, ...)
zukünftige Potenziale in der Energiewirtschaft einzuschät-
zen und das eigene Angebot bzw. die eigenen Maßnahmen
vor diesem Hintergrund im Zuge einer Erweiterung der
Marktposition auf- und auszubauen. Der Nutzen ergibt sich
für Vorstände, Geschäftsführung, Strategie-,
Unternehmens- und Konzernplanung sowie Marketing und
Vertrieb und für IT-Beratungshäuser.
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Die Studie umfasst ca. 500 Seiten. Aufgrund der laufen-
den Erarbeitung können sich die Inhalte noch leicht
ändern. Inhaltliche Vorschläge können bis zum Ende
des Subskriptionszeitraumes aufgenommen werden.

er Energiewirtschaft                                                                                        
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CRM bei EVU 2003 (2. Auflage), 11/02, 535 S., EUR 2.900,00
E-Commerce in Energieversorgungsunternehmen,
10/00, 845 S., EUR 2.900,00

Weitere Informationen können Sie mit diesem Formular anfordern 
oder im Internet unter www.trendresearch.de abrufen.
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